B ,,Grofl war damals
mein Stammkapital
nicht, sagt der ge-
schaftsfiihrende Ge-
sellschafter der Bad
Lippspringer Dimplex
Im-und Export
GmbH undlacht. Mit
100 Markinder Ta-
schewar Paul Law-
niczak 1987 aus Polen
nach Deutschland ge-
kommen.

us bescheidenen Anfin-
Agen ist lingst ein gut auf-

gestelltes  mittelstindi-
sches Unternehmen mit 26 Mit-
arbeitern geworden. Das Ge-
schift des gebiirtigen Polen ist
das Holz. So produzieren iiber
1.000 Mitarbeiter in seinem Hei-
matland alles, was aus Holz ist
und zum Garten gehort — vom
Sichtschutz und Vorgartenzdu-
nen iiber Gartenhduser und
Spielgerite bis hin zu Carports,
Bodenbeldgen und Tiiren.

Bad Lippspringe ist Sitz der
Verwaltung und des Vertriebs.
Von hier aus kiimmert sich der
44-Jahrigeum den Ein-und Ver-
kauf. Weil ervor drei Jahren eine
Erweiterungsmdoglichkeit
suchte, verlegte er den Standort
von Paderborn nach Bad Lipp-
springe. Im Gewerbegebiet
Pfingstuhlweg gibt es noch jede
Menge Platz. Platz, den Paul
Lawniczak auch in wirtschaft-
lich schwierigenZeiten nutzt.

Bisher waren die Dimplex-
Kunden nur Grofhindler aus
ganz Europa. Der neue 10.000
Quadratmeter grofe Hatta-
Holzfachmarkt richtet sich vor
allem an den Endverbraucher.
»Wir wollten was Neues und
Kreatives. Der Vertriebsweg
iiber die Holzhdndler stirbt lang-
sam aus®, erklirt der Geschiifts-
fithrer. Nur ein Jahr dauerte die
Umsetzung des nach seinen An-
gaben bundesweit einzigartigen
Konzeptes.

So sind die vielfiltigen Pro-
dukte aus zehn Kompetenzberei-
chen in einer einzigen riesigen
Ausstellungsfliche eingearbei-
tet. Je nach Wunsch kénnen Gar-
tenhiuser oder Outdoor-Mabel
auch ganz individuell angefer-
tigt werden. Darin hat der Fir-
menchef 2,5 Millionen Euro in-
vestiert. Zwei Millionen Euro
soll der Markt jedes Jahr abwer-
fen. Und auch bei der Produk-
tion in Polen hat sich etwas ge-
tan. Die 6kologische und 6kono-

Holz ist sein Element: Der geschiiftsfiihrende Gesellschafter Paul Lawniczak prisentiert im Lager in Bad
Lippspringe ein Stiicke eines Gartenzauns. Die Gartenbegrenzungen konnen je nach Kundenwunsch ange-
fertigt werden.

M Die Firma Dimplex wurdeim
Jahr 1989 von Paul Lawniczak
zunichst als Einzelfirma ge-
- griindet. 1996 erfolgte die Um-
- wandlung zu einer Gesellschaft
mitbeschrinkter Haftung. Erst-

mals wurde jetzt ein Ausbil-
dungsplatz fiir eine Fachkraft
fir Lager und Logistik geschaf-
fen. Ein weiterer junger Mann
wird dafiir zur Zeit noch ge-
sucht. Die Mitarbeiterzahl am
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Holz fiir den Erlebnisgarten

Dimplex GmbH hat trotz Krisenzeiten in neuartigen Fachmarkt investiert

Das steckt hinter Dimplex

Firmensitz in Bad Lippspringe
erhohte sich in diesem Jahr um
20 aufjetzt 26.

Der Umsatz der Dimplex
GmbH betrigt rund 15 Millio-
nen Euroim Jahr.

(ag)

mische Verbesserung der Her-
stellung ging mit 1,5 Millionen
Euroins Geld.

Geld was nach Meinung von
Lawniczak gut angelegt ist.
»2Man muss in schlechten Zeiten
investieren und nicht erst war-
ten, bis die Krise vorbei ist®, sagt
der Familienvater von zwei Kin-
dern. Das sei zwar immer mit ei-
nem Risiko verbunden. Nach
der Krise sei man jedoch sofort
wieder sehr gutaufgestellt.

Grof3e Sorgen macht er sich
deshalb nicht. Der Hatta-Markt
liegt strategisch giinstig an ei-
nem Radweg und ist sogar sonn-
tags geoffnet. Die Aufenthalts-
qualitit ist grof. Kinder haben
jede Menge Spielmdoglichkeiten
wihrend die Eltern durch die
Gartenlandschaft  bummeln
oder sich im Bistro ausruhen.
»Ich méchte gerne das Einkau-
fen zu einem Erlebnis machen®,
sagt Marktleiter und Holzkauf-
mann Holger Klinger.

Wihrend der Gartenholzbe-
reich mit bis zu 70 Prozent den
Grofiteil der Angebotspalette
ausmacht, haben die Bad Lipp-
springer ihr Sortiment auch auf
das Haus erweitert. Neuerdings
gibt es neben verschiedenen Bo-
denbeligen wie Laminat oder
Parkett auch Carport- und Tiir-
lésungen. ,Durch den Wegfall
des Zwischenhindlers kénnen
wir das alles recht preisgiinstig
anbieten®, weifd Lawniczak.

Solltesich das Konzept Hatta-
Markt zu einer Erfolgsge-
schichte entwickeln, méchte der
44-Jihrige in etwa zwei Jahren
weitere Mirkte im Umbkreis von
50 Kilometern etablieren. Die
Marke Hatta hat er sich bereits
gesichert. Schon jetzt kimen
Kunden aus Hamm nach Bad
Lippspringe. Nicht zu vergessen
die Briten in der Region, die be-
kanntlich richtige Garten-
freunde seien. Noch ist es Zu-
kunftsmusik— eine Erginzung
der Hatta-Mirkte mit einem
Pflanzen-Center kann sich der
Unternehmer bereits jetzt spiter
sehr gutvorstellen.

Im August will der ideenrei-
che Unternehmer aber erstmal
ein weiteres Produkt auf den
Markt bringen. Gegen hohe
Energiepreise setzt er auf Spine-
Briketts. ,,Das Material fillt bei
der Produktion an und zum Ver-
feuern wird im Gegensatz zu
den Holz-Pellets kein Spezial-
ofen benatigt®, ist er vom Erfolg
iiberzeugt. Uber die 100 Mark in
der Tasche kann Paul Lawniczak
heute nurnochlacheln.
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